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Informacje gospodarcze, czyli naj-
ogólniej rzecz ujmujàc informacje
o sytuacji ekonomiczno-finansowej

przedsi´biorstwa sà w chwili obecnej
bardzo wa˝nym i cennym towarem.
W szczególnoÊci sà one nie do przece-
nienia w handlu mi´dzynarodowym.
Gospodarka Êwiatowa, pomimo domi-
nujàcego trendu do globalizacji, fuzji
majàcych na celu tworzenie kolosów -
korporacji mi´dzynarodowych, ciàgle
mocno opiera si´ na Êrednich i ma∏ych
przedsi´biorstwach. Coraz mniejsze fir-
my starajà si´ aktywnie braç udzia∏
w handlu mi´dzynarodowym. Wspó∏-
praca z nimi ∏àczy si´ z problemami pra-
wid∏owej oceny ryzyka zwiàzanego z sa-
mym partnerem, jak i krajem w którym
prowadzi dzia∏alnoÊç. Wszystkie te
czynniki wp∏ywajà na pojawianie si´
wyspecjalizowanych instytucji poÊredni-
czàcych w handlu, ubezpieczajàcych
lub finansujàcych go. Podstawà dzia∏a-
nia tych firm i ich podstawowà przewa-
gà jest INFORMACJA. 

Nale˝y przy tym pami´taç, ˝e
w odró˝nieniu od wywiadowni
gospodarczych, instytucje finan-

sowe takie jak np. towarzystwa ubez-
pieczeniowe traktujà powierzone im in-
formacje jako poufne, wykorzystujà je
dla celów wewn´trznych, a ich klientom
ujawniana jest syntetyczna informacja
o gotowoÊci i zakresie zaanga˝owania
w przypadku danej firmy. Natomiast dla
wywiadowni gospodarczej uzyskane in-
formacje sà towarem udost´pnianym
ka˝demu zainteresowanemu klientowi.

Zestaw informacji gospodarczych
o przedsi´biorstwie jest bardzo
bogaty. Poni˝ej przedstawiamy

najbardziej podstawowy zbiór wykorzy-

stywany w ocenie podmiotów gospo-
darczych przez Korporacj´ Ubezpie-
czeƒ Kredytów Eksportowych, Spó∏ka
Akcyjna.

Przede wszystkim gromadzone sà
informacje i dokumenty pozwala-
jàce na szybkà identyfikacj´

przedsi´biorstwa. W przypadku firm
polskich sà nimi: wyciàg z rejestru sàdo-
wego lub zaÊwiadczenie o wpisie do
ewidencji dzia∏alnoÊci gospodarczej; za-
Êwiadczenia o nadaniu numerów
REGON i NIP. Informacje pozwalajàce
oceniç skal´ dzia∏alnoÊci firmy oraz
przeprowadziç analiz´ jej dzia∏alnoÊci
ekonomiczno-finansowej zawarte sà
w nast´pujàcych dokumentach: bilans,
rachunek zysków i strat, zestawienia
F-01, a w przypadku podmiotów nie
prowadzàcych pe∏nej ksi´gowoÊci - de-
klaracje podatkowe. Dodatkowo po-
twierdzeniem wiarygodnoÊci firmy jako
p∏atnika zobowiàzaƒ wobec banków,
ZUS i Skarbu Paƒstwa sà takie doku-
menty, jak opinia bankowa, zaÊwiadcze-
nie z ZUS i Urz´du Skarbowego o ure-
gulowanych nale˝noÊciach. Dla oceny
podmiotu potrzebne sà równie˝ infor-
macje mówiàce o: wielkoÊci zatrudnie-
nia; posiadanych nieruchomoÊciach
(adres, opis i wartoÊç); adresach pod
którymi prowadzona jest dzia∏alnoÊç go-
spodarcza, punktów sprzeda˝y itp.; re-
ferencjach oraz instytucjach które je
udzieli∏y; itd.

Skala dzia∏alnoÊci oraz zdobyte do-
Êwiadczenie instytucji finanso-
wych, takich jak KUKE S.A. pozwa-

la na oparcie si´ w ocenach nie tylko na

Maciej Szpakowski
INVESTA S.A.
Gdaƒsk

”INVESTA S.A. od lat dzia∏a na ryn-
ku dystrybucji stali kwasoodpornej
i nierdzewnej. Jest drugim w kraju
sk∏adem stali nierdzewnej pod
wzgl´dem wielkoÊci sprzeda˝y. 
Nasze przedsi´biorstwo nie posia-
da∏o ˝adnego doÊwiadczenia w za-
kresie wspó∏pracy z przedsi´bior-
stwami z krajów nadba∏tyckich Za-
rzàd Spó∏ki podjà∏ wi´c decyzj´
o ubezpieczeniu obrotu eksporto-
wego w KUKE S.A. Na decyzji tej za-
wa˝y∏o du˝e doÊwiadczenie KUKE
w asekuracji sprzeda˝y eksportowej.
Nie bez znaczenia pozosta∏y rów-
nie˝ ogólne warunki ubezpieczenia
korzystniejsze, ani˝eli u konkurencji
oraz elastycznoÊç Korporacji przy
negocjowaniu warunków szczegó∏o-
wych umowy. Da∏o to nam mo˝li-
woÊç nabycia dobrego produktu fi-
nansowego za przyst´pnà cen´,
a d∏ugotrwa∏a wspó∏praca z tym
ubezpieczycielem b´dzie procento-
wa∏a w postaci wzrostu sprzeda˝y
eksportowej.”

Roman ¸aêny
W∏aÊciciel
P.P.H.U. SPIN Gniezno

”Nasza firma P.P.H.U. SPIN od 1993
zajmuje si´ produkcjà mebli tapice-
rowanych. Od samego poczàtku jej
istnienia zdaliÊmy sobie spraw´, i˝
zasadniczym kierunkiem rozwoju
rynku zbytu b´dà rynki zewn´trzne,
a wi´c eksport. Pojawi∏ si´ tym sa-
mym problem pewnoÊci otrzymania
zap∏aty. Uzyskanie p∏atnoÊci przed
dostawà jest praktycznie niemo˝li-
we - stàd zacz´liÊmy poszukiwaç in-
nych metod zabezpieczenia. Zwro-
tem w naszych poszukiwaniach by∏a
rozmowa z doÊwiadczonym ekspor-
terem, który poleci∏ nam Korporacj´
Ubezpieczeƒ Kredytów Eksporto-
wych. Nasza wspó∏praca zosta∏a
szybko nawiàzana i trwa do dziÊ.
Bezpieczeƒstwo (pewnoÊç) obrotu
umo˝liwia nam planowanie produk-
cji i rozwoju rynku zbytu.”
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”suchych” danych ksi´gowych, ale tak-
˝ena doÊwiadczeniach w∏asnych i in-
nych agencji ubezpieczeniowych. Zda-
rzajà si´ wi´c sytuacje, w których cho-
cia˝ wskaêniki finansowe przedsi´bior-
stwa odbiegajà od ogólnie uznawa-
nych za normy w danej bran˝y to ze
wzgl´du na pozytywne doÊwiadczenia
p∏atnicze klientów Korporacji, uzyska
ono limit kredytowy. Decyzja o przed-
stawieniu danych dotyczàcych funk-
cjonowania firmy mo˝e si´ okazaç
niezb´dnà, poniewa˝ coraz cz´Êciej
b´dzie ona warunkiem nawiàzania
lub polepszenia warunków na jakich
odbywajà si´ kontakty handlowe. 

Kamila Laskowska 

dokoƒczenie ze str. 1.

Wdniach 24.10 - 8.11.2001r.
w Warszawie, Katowicach
i w Poznaniu odby∏ si´ cykl

konferencji zorganizowanych przez
Centrum Informacji Eksportowej - KUKE
S.A. dla eksporterów zainteresowanych
sprzeda˝à na rynki wschodnie, ze
szczególnym uwzgl´dnieniem rynku Fe-
deracji Rosyjskiej. Tematem konferencji
by∏: Bezpieczny Eksport - Pakiet dla Ro-
sji - Program KUKE S.A. dla eksporte-

rów. W konferencjach wzi´∏o udzia∏ bli-
sko 1.000 eksporterów. Celem przepro-
wadzonych konferencji by∏o przedsta-
wienie polskim eksporterom mo˝liwoÊci
realizowania transakcji eksportowych
na rynkach wschodnich.

Podczas konferencji przedstawiono
analiz´ ryzyka w transakcjach eksporto-
wych i zaproponowano sposoby jego
ograniczenia w szeÊciu ró˝nych produk-

tach ubezpieczeniowych adresowanych
do ró˝nych grup eksporterów, zarówno
do tych, którzy sprzedajà towary kon-
sumpcyjne jak i tych, którzy realizujà
inwestycje, dla tych, którzy chcà wejÊç
na rynek Federacji Rosyjskiej jak i tych,
którzy chcà jedynie zwi´kszyç sprzeda˝. 
Bli˝sze informacje mo˝na uzyskaç na
naszych stronach internetowych
www.kuke.com.pl

W 2000r. polscy eksporterzy sprzeda-
li na rynku w´gierskim towary na ∏àcznà
kwot´ ponad 600 mln USD. Oznacza to,
˝e jest to trzynasty co do wolumenu ob-
rotów kierunek polskiego eksportu i dru-
gi rynek zbytu dla naszych produktów
wÊród krajów nale˝àcych do CEFTA.

Zainteresowanie handlem z W´grami
ma swoje odzwierciedlenie w portfelu
Korporacji, w którym rynek ten zajmuje
jedno z czo∏owych miejsc zarówno wo-
lumenu ubezpieczonego eksportu jak
i ocenianych ryzyk.

Dzi´ki dobrze rozwini´temu systemo-
wi finansowemu, licznej obecnoÊci za-
granicznych inwestorów, systematycz-
nym sp∏atom zad∏u˝enia zagranicznego,
W´gry oceniane sà jako rynek o niskim

stopniu ryzyka. Dodatkowo podkreÊla
si´ zaawansowanie i wiarygodnoÊç w´-
gierskiego systemu bankowego. Wysokà
ocen´ kraju i dzia∏ajàcych na nim przed-
si´biorstw potwierdza spadajàca liczba
bankructw na rynku oraz niski wskaênik
szkodowoÊci. Eksporterzy powinni si´
jednak liczyç z mo˝liwoÊcià wystàpienia
opóênieƒ p∏atniczych, które standardowo
kszta∏tuje si´ pomi´dzy 30 a 60 dniami.

Za najbardziej rozwojowe uwa˝a si´
w tym kraju nast´pujàce sektory: teleko-
munikacyjny, spo˝ywczy oraz us∏ugi. Tak
jak w wi´kszoÊci krajów regionu ciàgle
z najwi´kszymi problemami boryka si´
tu przemys∏ ci´˝ki. Poza tym podwy˝szo-
ne ryzyko kredytowe zwiàzane jest
z bran˝ami: tekstylnà i papierniczà.

Wi´kszoÊç firm na W´grzech prowa-
dzona jest w formie jednoosobowej
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Wdniach 6 - 8 wrzeÊnia br.
odby∏o si´ XI Forum Ekono-
miczne w Krynicy. W spo-

tkaniu wzi´li udzia∏ przedstawiciele
rzàdu i kr´gów gospodarczych, parla-
mentarzyÊci oraz przedsi´biorcy
z wielu krajów Europy. 

Wiodàcym tematem tego-
rocznych obrad by∏y
przede wszystkim kwestie

zwiàzane z przysz∏oÊcià Europy. Pod-
czas sesji plenarnych szczególnà
uwag´ przywiàzywano do roli jakà
w nowej, wspólnej Europie b´dà od-
grywa∏y paƒstwa Europy Ârodkowo -
Wschodniej. 

Licznie reprezentowani przedsi´-
biorcy dzielili si´ z przedstawi-
cielami administracji paƒstwo-

wej swoimi spostrze˝eniami na temat
mo˝liwoÊci o˝ywienia wymiany han-
dlowej mi´dzy Polskà a jej zagranicz-
nymi partnerami. W dyskusji tej nie
zabrak∏o g∏osu Prezesa Zarzàdu
KUKE S.A., Pana Krzysztofa Jasiƒskiego.
Du˝e zainteresowanie dzia∏alnoÊcià
KUKE S.A. wyrazi∏ uczestniczàcy
w obradach Forum - Prezydent
Aleksander KwaÊniewski.

KUKE S.A. ODPOWIADA:

Czy w KUKE S.A. mo˝na ubezpieczyç nale˝noÊci
od kontrahentów z Bia∏orusi?

⇓
W zwiàzku ze znacznym zainteresowaniem polskich eksporte-

rów realizacjà transakcji z kontrahentami z Republiki Bia∏oruÊ,

KUKE S.A. dostosowuje warunki pokrycia ubezpieczeniowego

dla tego kraju. Pomimo du˝ego ryzyka zwiàzanego z rynkiem

bia∏oruskim zniesione zosta∏y ograniczenia dla udzielania

ochrony ubezpieczeniowej. Aktualnie kontrakty realizowane

w kredycie do 2 lat z importerami bia∏oruskimi sà ubezpiecza-

ne od ryzyka nierynkowego bez dodatkowych zabezpieczeƒ.

Dla kontraktów realizowanych w kredycie 2 i wi´cej lat nadal

obowiàzuje wymóg zagwarantowania sp∏aty kredytu przez

rzàd lub bank centralny Republiki Bia∏oruÊ.

XI FORUM EKONOMICZNE POLSKA - WSCHÓD W KRYNICY
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dzia∏alnoÊci gospodarczej - ok. 65%. Po-
za tym funkcjonujà formy odpowiadajà-
ce naszej spó∏ce akcyjnej (”Reszvenytar-
sasag, skrót Rt.”); spó∏ce z ograniczonà
odpowiedzialnoÊcià (”Korlatolt Felelos-
segu Tarsasag - Kft.”); spó∏ce cywilnej
(”Kozkereseti Tarsasag - Kkt.”); spó∏ce
komandytowej (”Beteti Tarsasag - Bt.”). 

Podobnie jak w wi´kszoÊci krajów re-
gionu handel coraz cz´Êciej prowadzony
jest na zasadach kredytu kupieckiego, ze
Êrednim terminem p∏atnoÊci wahajàcym
si´ pomi´dzy 30 a 60 dniami.

Do najpopularniejszych form regulo-
wania nale˝noÊci nale˝à transfery ban-
kowe oraz akredytywy - szczególnie
w du˝ych transakcjach handlowych.
Znacznie rzadziej stosowane sà czeki
i karty bankowe.

Kamila Laskowska
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Korporacja Ubezpieczeƒ Kredytów Eksportowych, Spó∏ka Akcyjna

Analiza wskaênikowa ma na ce-
lu szybkà i obiektywnà ocen´
ogólnej sytuacji finansowej

spó∏ki. Polega ona na wyliczaniu
i analizie (na podstawie informacji
zawartych w sprawozdaniach finan-
sowych spó∏ki) specjalnych wspó∏-
czynników, które w zale˝noÊci od ro-
dzaju dostarczanej informacji zasze-
regowane mogà zostaç do jednej z 4
grup: p∏ynnoÊci, zad∏u˝enia, efek-
tywnoÊci i rentownoÊci. Analiza
i ocena wskaêników finansowych
sprowadza si´ do porównywania ich
aktualnych poziomów z wartoÊciami
z poprzednich okresów dzia∏alnoÊci
spó∏ki oraz z poziomami wspó∏czyn-
ników osiàganych przez spó∏ki dzia-
∏ajàce w tej samej bran˝y. 

Wskaêniki p∏ynnoÊci mierzà zdol-
noÊç spó∏ki do wywiàzywania si´
z krótkoterminowych zobowiàzaƒ.

Wskaênik bie˝àcej p∏ynnoÊci okreÊla
stopieƒ pokrycia krótkoterminowych
zobowiàzaƒ spó∏ki jej obrotowym
majàtkiem. Majàtek ten powinien
pokrywaç zobowiàzania krótkotermi-
nowe z nadwy˝kà, dlatego te˝ opty-
malna wartoÊç wskaênika bie˝àcej
p∏ynnoÊci to 1,2-2,0.

Wskaênik szybki okreÊla stopieƒ po-
krycia zobowiàzaƒ bie˝àcych spó∏ki
jej aktywami obrotowymi pomniej-
szonymi o najmniej p∏ynnà ich cz´Êç
tzn. zapasy. P∏ynny majàtek obroto-
wy powinien w ca∏oÊci pokryç zobo-

wiàzania krótkoterminowe, dlatego
za bezpiecznà wartoÊç tego wskaêni-
ka przyjmuje si´ poziom oko∏o 1,0.

Wskaêniki zad∏u˝enia informujà
o stopniu zad∏u˝enia spó∏ki i jej zdol-
noÊci do obs∏ugi tego zad∏u˝enia.

Wskaênik ogólnego zad∏u˝enia okre-
Êla udzia∏ zobowiàzaƒ, czyli kapita-
∏ów obcych, w finansowaniu majàtku
przedsi´biorstwa. Zbyt wysoki
wskaênik Êwiadczy o ryzyku finanso-
wym zwiàzanym z potencjalnà mo˝-
liwoÊcià utraty zdolnoÊci spó∏ki do
obs∏ugi zad∏u˝enia. Wskaênik ten
charakteryzuje si´ du˝à zmiennoÊcià
w zale˝noÊci od bran˝y w jakiej dzia-
∏a przedsi´biorstwo - spó∏ki zajmujà-
ce si´ handlem majà z regu∏y du˝o
wy˝szy wskaênik zad∏u˝enia ni˝ spó∏-
ki produkcyjne.

Wskaêniki efektywnoÊci informujà
o wykorzystaniu zasobów spó∏ki
i zdolnoÊci do przekszta∏cania ich
w gotówk´. 

Okres sp∏ywu nale˝noÊci okreÊla
w dniach Êredni okres oczekiwania
firmy w danym roku na zamian´ na-
le˝noÊci handlowych na gotówk´,
czyli okres, w jakim przedsi´biorstwo
kredytuje swoich odbiorców. Wysoki
poziom tego wskaênika mo˝e infor-
mowaç, i˝ przedsi´biorstwo ma k∏o-
poty ze Êciàganiem nale˝noÊci od
odbiorców swoich towarów lub pro-
duktów.

Okres p∏atnoÊci zobowiàzaƒ okreÊla
w dniach Êredni okres, jaki up∏ywa
od powstania zobowiàzania handlo-
wego do jego sp∏aty. Dla danego
przedsi´biorstwa korzystna jest jak
najwy˝sza wartoÊç tego wskaênika,
jednak nadmierny jego poziom mo˝e
Êwiadczyç o tym, i˝ spó∏ka ma k∏opoty
z wywiàzywaniem si´ ze swoich zobo-
wiàzaƒ. Po˝àdana jest sytuacja, w któ-
rej okres p∏atnoÊci zobowiàzaƒ jest
d∏u˝szy od okresu sp∏ywu nale˝noÊci.

Wskaêniki rentownoÊci s∏u˝à do oce-
ny wielkoÊci zysku osiàgni´tego z po-
niesionych przez spó∏k´ nak∏adów.

Wskaênik rentownoÊci sprzeda˝y
okreÊla jakà mar˝´ zysku przynosi
dana wartoÊç sprzeda˝y. Im ni˝sza
wartoÊç wskaênika, tym wi´ksza war-
toÊç sprzeda˝y musi byç zrealizowa-
na dla osiàgni´cia okreÊlonej kwoty
zysku. W przedsi´biorstwach o krót-
kim cyklu obrotowym wskaênik ten
jest z regu∏y du˝o ni˝szy ni˝ w spó∏-
kach, w których cykl ten jest d∏ugi. 

Wskaênik rentownoÊci aktywów po-
kazuje jak efektywnie firma zarzàdza
swoim majàtkiem. Im wy˝sza war-
toÊç tego wskaênika, tym korzystniej-
sza jest sytuacja finansowa firmy.

Tomasz Âlagórski

JAK OCENIå OGÓLNÑ SYTUACJ¢ FINANSOWÑ SPÓ¸KI 
DLA CELÓW ZARZÑDZANIA KREDYTEM?

Wskaênik
bie˝àcej

p∏ynnoÊci
=

Majàtek obrotowy

Zobowiàzania krótkoterminowe

Wskaênik
szybkiej

p∏ynnoÊci
=

Majàtek obrotowy – Zapasy

Zobowiàzania krótkoterminowe

Wskaênik
ogólnego

zad∏u˝enia
=

Zobowiàzania ogó∏em

Aktywa ogó∏em

Wskaênik
rentownoÊci
sprzeda˝y

=
Zysk netto

Przychody ze sprzeda˝y

Wskaênik
rentownoÊci

aktywów
=

Zysk netto

Aktywa

Okres
sp∏ywu

nale˝noÊci
=

Âredni stan nale˝noÊci x  365 dniz tytu∏u dostaw

Przychody ze sprzeda˝y

Okres
p∏atnoÊci

zobowiàzaƒ
=

Âredni stan zobowiàzaƒ x  365 dnihandlowych

Przychody ze sprzeda˝y


