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WAGA INFORMAC]I GOSPODARCZYCH
W POPRAWIE BEZPIECZENSTWA
WYMIANY HANDLOWE]J

ogoblniej rzecz ujmujac informacje

o sytuacji ekonomiczno-finansowej
przedsiebiorstwa s3 w chwili obecnej
bardzo waznym i cennym towarem.
W szczegblnosci sa one nie do przece-
nienia w handlu miedzynarodowym.
Gospodarka $wiatowa, pomimo domi-
nujacego trendu do globalizacji, fuzji
majacych na celu tworzenie koloséw -
korporacji miedzynarodowych, ciagle
mocno opiera sie na $rednich i matych
przedsiebiorstwach. Coraz mniejsze fir-
my staraja sie aktywnie bra¢ udziaf
w handlu miedzynarodowym. Wsp6t-
praca z nimi taczy sie z problemami pra-
widtowej oceny ryzyka zwigzanego z sa-
mym partnerem, jak i krajem w ktérym
prowadzi dziatalnos¢. Wszystkie te
czynniki wplywaja na pojawianie sie
wyspecjalizowanych instytucji posredni-
czacych w handlu, ubezpieczajacych
lub finansujacych go. Podstawa dziafa-
nia tych firm i ich podstawowa przewa-
ga jest INFORMACJA.

alezy przy tym pamieta¢, ze
N w odréznieniu od wywiadowni

gospodarczych, instytucje finan-
sowe takie jak np. towarzystwa ubez-
pieczeniowe traktuja powierzone im in-
formacje jako poufne, wykorzystuja je
dla celéw wewnetrznych, a ich klientom
ujawniana jest syntetyczna informacja
0 gotowosci i zakresie zaangazowania
w przypadku danej firmy. Natomiast dla
wywiadowni gospodarczej uzyskane in-
formacje sg towarem udostepnianym
kazdemu zainteresowanemu klientowi.

estaw informacji gospodarczych
Zo przedsiebiorstwie jest bardzo
bogaty. Ponizej przedstawiamy
najbardziej podstawowy zbiér wykorzy-

Informacje gospodarcze, czyli naj-

stywany w ocenie podmiotéw gospo-
darczych przez Korporacje Ubezpie-
czenn Kredytéw Eksportowych, Spétka
Akcyjna.

informacje i dokumenty pozwala-

jace na szybka identyfikacje
przedsiebiorstwa. W przypadku firm
polskich sa nimi: wyciag z rejestru sado-
wego lub zaswiadczenie o wpisie do
ewidencji dziafalnosci gospodarczej; za-
Swiadczenia o nadaniu numeréw
REGON i NIP. Informacje pozwalajace
oceni¢ skale dziatalnosci firmy oraz
przeprowadzi¢ analize jej dziatalnosci
ekonomiczno-finansowej zawarte sa
w nastepujacych dokumentach: bilans,
rachunek zyskéw i strat, zestawienia
F-01, a w przypadku podmiotéw nie
prowadzacych petnej ksiegowosci - de-
klaracje podatkowe. Dodatkowo po-
twierdzeniem wiarygodnosci firmy jako
ptatnika zobowigzah wobec bankéw,
ZUS i Skarbu Panstwa sa takie doku-
menty, jak opinia bankowa, zaswiadcze-
nie z ZUS i Urzedu Skarbowego o ure-
gulowanych naleznosciach. Dla oceny
podmiotu potrzebne sa réwniez infor-
macje méwigce o: wielkosci zatrudnie-
nia; posiadanych nieruchomosciach
(adres, opis i warto$¢); adresach pod
ktérymi prowadzona jest dziatalnos¢ go-
spodarcza, punktéw sprzedazy itp.; re-
ferencjach oraz instytucjach ktére je
udzielity; itd.

Przede wszystkim gromadzone sa

Swiadczenie instytucji finanso-
wych, takich jak KUKE S.A. pozwa-
la na oparcie sie w ocenach nie tylko na

Skala dziatalnosci oraz zdobyte do-

dokoniczenie na str. 2.

Maciej Szpakowski
INVESTA S.A.
Gdansk

"INVESTA S.A. od lat dziata na ryn-
ku dystrybucji stali kwasoodpornej
i nierdzewnej. Jest drugim w kraju
sktadem stali nierdzewnej pod
wzgledem wielkosci sprzedazy.
Nasze przedsiebiorstwo nie posia-
dato Zzadnego doswiadczenia w za-
kresie wspotpracy z przedsiebior-
stwami z krajow nadbattyckich Za-
rzad Spotki podjat wiec decyzje
o ubezpieczeniu obrotu eksporto-
wego w KUKE S.A. Na decyzji tej za-
wazyto duze doswiadczenie KUKE
w asekuracji sprzedazy eksportowej.
Nie bez znaczenia pozostaly réw-
niez ogélne warunki ubezpieczenia
korzystniejsze, anizeli u konkurencji
oraz elastycznos¢ Korporacji przy
negocjowaniu warunkéw szczegéto-
wych umowy. Dafo to nam mozli-
wos¢ nabycia dobrego produktu fi-
nansowego za przystepna cene,
a dtugotrwata wspoétpraca z tym
ubezpieczycielem bedzie procento-
wala w postaci wzrostu sprzedazy
eksportowej.”

Roman tazny
Wiasciciel
P.P.H.U. SPIN Gniezno

”Nasza firma PPH.U. SPIN od 1993
zajmuje sie produkcja mebli tapice-
rowanych. Od samego poczatku jej
istnienia zdaliSmy sobie sprawe, iz
zasadniczym kierunkiem rozwoju
rynku zbytu beda rynki zewnetrzne,
a wiec eksport. Pojawit sie tym sa-
mym problem pewnosci otrzymania
zapfaty. Uzyskanie ptatnosci przed
dostawa jest praktycznie niemozli-
we - stad zaczeliSmy poszukiwac in-
nych metod zabezpieczenia. Zwro-
tem w naszych poszukiwaniach byfa
rozmowa z doswiadczonym ekspor-
terem, ktéry polecit nam Korporacje
Ubezpieczerr Kredytéw Eksporto-
wych. Nasza wspotpraca zostata
szybko nawiazana i trwa do dzis.
Bezpieczeristwo (pewno$¢) obrotu
umozliwia nam planowanie produk-
cji i rozwoju rynku zbytu.”
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dniach 24.10 - 8.11.2001r.
WW Warszawie, Katowicach
i w Poznaniu odbyt sie cykl

konferencji zorganizowanych przez
Centrum Informacji Eksportowej - KUKE
S.A. dla eksporteréw zainteresowanych
sprzedaza na rynki wschodnie, ze
szczegélnym uwzglednieniem rynku Fe-
deracji Rosyjskiej. Tematem konferencji
byt: Bezpieczny Eksport - Pakiet dla Ro-
sji - Program KUKE S.A. dla eksporte-

dokonczenie ze str. 1.

"suchych” danych ksiegowych, ale tak-
zena doSwiadczeniach wifasnych i in-
nych agencji ubezpieczeniowych. Zda-
rzaja sie wiec sytuacje, w ktérych cho-
ciaz wskazniki finansowe przedsiebior-
stwa odbiegaja od ogdlnie uznawa-
nych za normy w danej branzy to ze
wzgledu na pozytywne doswiadczenia
ptatnicze klientéw Korporacji, uzyska
ono limit kredytowy. Decyzja o przed-
stawieniu danych dotyczacych funk-
cjonowania firmy moze sie okazac
niezbedna, poniewaz coraz czesciej
bedzie ona warunkiem nawigzania
lub polepszenia warunkéw na jakich
odbywaja sie kontakty handlowe. [l

Kamila Laskowska

"PAKIET DLA ROSJI”

row. W konferencjach wzieto udziat bli-
sko 1.000 eksporteréw. Celem przepro-
wadzonych konferencji byto przedsta-
wienie polskim eksporterom mozliwosci
realizowania transakcji eksportowych
na rynkach wschodnich.

Podczas konferencji przedstawiono
analize ryzyka w transakcjach eksporto-
wych i zaproponowano sposoby jego
ograniczenia w szeéciu réznych produk-

WEGRY

W 2000r. polscy eksporterzy sprzeda-
li na rynku wegierskim towary na faczna
kwote ponad 600 mIn USD. Oznacza to,
ze jest to trzynasty co do wolumenu ob-
rotéw kierunek polskiego eksportu i dru-
gi rynek zbytu dla naszych produktéw
wsréd krajéw nalezacych do CEFTA.

Zainteresowanie handlem z Wegrami
ma swoje odzwierciedlenie w portfelu
Korporacji, w ktérym rynek ten zajmuje
jedno z czotowych miejsc zaréwno wo-
lumenu ubezpieczonego eksportu jak
i ocenianych ryzyk.

Dzieki dobrze rozwinietemu systemo-
wi finansowemu, licznej obecnosci za-
granicznych inwestoréw, systematycz-
nym spfatom zadtuzenia zagranicznego,
Wegry oceniane sa jako rynek o niskim

tach ubezpieczeniowych adresowanych
do réznych grup eksporteréw, zaréwno
do tych, ktérzy sprzedaja towary kon-
sumpcyjne jak i tych, ktérzy realizuja
inwestycje, dla tych, ktérzy chca wejsé
na rynek Federacji Rosyjskiej jak i tych,
ktérzy chca jedynie zwiekszy¢ sprzedaz.
Blizsze informacje mozna uzyska¢ na
naszych  stronach  internetowych
www.kuke.com.pl B

stopniu ryzyka. Dodatkowo podkresla
sie zaawansowanie i wiarygodnos$¢ we-
gierskiego systemu bankowego. Wysoka
ocene kraju i dziafajacych na nim przed-
siebiorstw potwierdza spadajaca liczba
bankructw na rynku oraz niski wskaznik
szkodowosci. Eksporterzy powinni sie
jednak liczy¢ z mozliwoscia wystapienia
op6znien ptatniczych, ktére standardowo
ksztattuje sie pomiedzy 30 a 60 dniami.
Za najbardziej rozwojowe uwaza sie
w tym kraju nastepujace sektory: teleko-
munikacyjny, spozywczy oraz ustugi. Tak
jak w wiekszosci krajow regionu ciagle
z najwiekszymi problemami boryka sie
tu przemyst ciezki. Poza tym podwyzszo-
ne ryzyko kredytowe zwiazane jest
z branzami: tekstylng i papiernicza.
Wiekszos¢ firm na Wegrzech prowa-
dzona jest w formie jednoosobowe;j

Fot.: Ireneusz Fertner
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XI FORUM EKONOMICZNE POLSKA - WSCHOD W KRYNICY

dniach 6 - 8 wrzesnia br.
W odbyto sie XI Forum Ekono-
miczne w Krynicy. W spo-

tkaniu wzieli udziat przedstawiciele
rzadu i kregébw gospodarczych, parla-
mentarzy$ci oraz przedsiebiorcy
z wielu krajow Europy.

iodacym tematem tego-
Wrocznych obrad  byly
przede wszystkim kwestie

zwigzane z przysztoscia Europy. Pod-
czas sesji plenarnych szczegélna
uwage przywiazywano do roli jaka
w nowej, wspdlnej Europie beda od-
grywaly paristwa Europy Srodkowo -
Wschodniej.

biorcy dzielili sie z przedstawi-

cielami administracji parnstwo-
wej swoimi spostrzezeniami na temat
mozliwosci ozywienia wymiany han-
dlowej miedzy Polska a jej zagranicz-
nymi partnerami. W dyskusji tej nie
zabrakto gtosu Prezesa Zarzadu
KUKE S.A., Pana Krzysztofa Jasinskiego.
Duze zainteresowanie dziatalnoscig
KUKE S.A. wyrazit uczestniczacy
w obradach Forum - Prezydent
Aleksander Kwasniewski. [ |

I icznie reprezentowani przedsie-

dziafalnosci gospodarczej - ok. 65%. Po-
za tym funkcjonuja formy odpowiadaja-
ce naszej spotce akcyjnej ("Reszvenytar-
sasag, skrét Rt.”); spéfce z ograniczona
odpowiedzialnosciag ("Korlatolt Felelos-
segu Tarsasag - Kft.”); spétce cywilnej
("Kozkereseti Tarsasag - Kkt.”); spétce
komandytowej ("Beteti Tarsasag - Bt.”).

Podobnie jak w wigkszosci krajow re-
gionu handel coraz czesciej prowadzony
jest na zasadach kredytu kupieckiego, ze
$rednim terminem pfatnosci wahajacym
sie pomiedzy 30 a 60 dniami.

Do najpopularniejszych form regulo-
wania naleznosci naleza transfery ban-
kowe oraz akredytywy - szczegélnie
w duzych transakcjach handlowych.
Znacznie rzadziej stosowane sg czeki
i karty bankowe. N

Kamila Laskowska

KUKE S.A. ODPOWIADA:

Czy w KUKE S.A. mozna ubezpieczy¢ naleznosci
od kontrahentow z Bialorusi?

[]

W zwigzku ze znacznym zainteresowaniem polskich eksporte-
réw realizacjg transakcji z kontrahentami z Republiki Biaforus,
KUKE S.A. dostosowuje warunki pokrycia ubezpieczeniowego
dla tego kraju. Pomimo duzego ryzyka zwigzanego z rynkiem
biaforuskim zniesione zostaly ograniczenia dla udzielania
ochrony ubezpieczeniowej. Aktualnie kontrakty realizowane
w kredycie do 2 lat z importerami biatoruskimi sg ubezpiecza-
ne od ryzyka nierynkowego bez dodatkowych zabezpieczen.
Dla kontraktéw realizowanych w kredycie 2 i wiecej lat nadal
obowigzuje wymdg zagwarantowania splaty kredytu przez
rzad lub bank centralny Republiki Biaforus.

Fot.: Damazy Kwiatkowski
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JAK OCENIC OGOLNA SYTUACJE FINANSOWA SPOKKI
DLA CELOW ZARZADZANIA KREDYTEM?

naliza wskaznikowa ma na ce-
Alu szybka i obiektywna ocene

ogblnej sytuacji finansowej
spotki. Polega ona na wyliczaniu
i analizie (na podstawie informacji
zawartych w sprawozdaniach finan-
sowych spotki) specjalnych wspot-
czynnikéw, ktére w zaleznosci od ro-
dzaju dostarczanej informacji zasze-
regowane moga zosta¢ do jednej z 4
grup: ptynnosci, zadtuzenia, efek-
tywnosci i rentownosci. Analiza
i ocena wskaznikéw finansowych
sprowadza sie do poréwnywania ich
aktualnych pozioméw z wartosciami
z poprzednich okreséw dziatalnosci
spotki oraz z poziomami wspotczyn-
nikéw osiaganych przez spotki dzia-
tajace w tej samej branzy.

Wskazniki ptynnosci mierza zdol-
nos¢ spo6tki do wywiazywania sie
z krotkoterminowych zobowiazan.

wigzania krétkoterminowe, dlatego
za bezpieczna warto$¢ tego wskazni-
ka przyjmuje sie poziom okoto 1,0.

Wskazniki zadluzenia informuja
o stopniu zadtuzenia spétki i jej zdol-
nosci do obstugi tego zadtuzenia.

Wskaznik Zobowiazania ogotem
ogblnego =
zadluzenia Aktywa ogétem

Wskaznik Majatek obrotowy
biezacej =
ptynnosci Zobowiazania krotkoterminowe

Wskaznik biezacej ptynnosci okreéla
stopiefi pokrycia krétkoterminowych
zobowiazah spotki jej obrotowym
majatkiem. Majatek ten powinien
pokrywa¢ zobowiazania krétkotermi-
nowe z nadwyzka, dlatego tez opty-
malna warto$¢ wskaznika biezacej
ptynnosci to 1,2-2,0.

Wskaznik ogélnego zadtuzenia okre-
§la udziat zobowiazan, czyli kapita-
téw obcych, w finansowaniu majatku
przedsiebiorstwa.  Zbyt  wysoki
wskaznik swiadczy o ryzyku finanso-
wym zwigzanym z potencjalng moz-
liwoscig utraty zdolnosci spotki do
obstugi zadtuzenia. Wskaznik ten
charakteryzuje sie duza zmiennoscia
w zaleznosci od branzy w jakiej dzia-
ta przedsiebiorstwo - sp6tki zajmuja-
ce sie handlem maja z reguty duzo
wyzszy wskaznik zadtuzenia niz spot-
ki produkcyjne.

Wskazniki efektywnosci informuja
o wykorzystaniu zasobow spétki
i zdolnosci do przeksztatcania ich
w gotowke.

Sredni stan naleznosci

z tytutu dostaw x 365 dni

Okres
sptywu =

naleznosci

Przychody ze sprzedazy

Wskaznik Majatek obrotowy — Zapasy
szybkiej =
ptynnosci Zobowiazania krétkoterminowe

Wskaznik szybki okresla stopien po-
krycia zobowigzan biezacych spofki
jej aktywami obrotowymi pomniej-
szonymi o najmniej ptynna ich czes¢
tzn. zapasy. Ptynny majatek obroto-
wy powinien w cafosci pokry¢ zobo-

Okres sptywu naleznosci okresla
w dniach Sredni okres oczekiwania
firmy w danym roku na zamiane na-
leznosci handlowych na gotéwke,
czyli okres, w jakim przedsiebiorstwo
kredytuje swoich odbiorcéw. Wysoki
poziom tego wskaznika moze infor-
mowa¢, iz przedsiebiorstwo ma kfo-
poty ze S$cigganiem naleznosci od
odbiorcéw swoich towaréw lub pro-
duktow.

Sredni stan zobowiazan

handlowych X 365 dni

Okres
platnosci =
zobowigzan

Przychody ze sprzedazy

Okres ptfatnosci zobowiazan okresla
w dniach $redni okres, jaki uptywa
od powstania zobowiazania handlo-
wego do jego splaty. Dla danego
przedsiebiorstwa korzystna jest jak
najwyzsza warto$¢ tego wskaznika,
jednak nadmierny jego poziom moze
$wiadczy¢ o tym, iz spétka ma ktopoty
z wywigzywaniem sie ze swoich zobo-
wiazan. Pozadana jest sytuacja, w kto-
rej okres ptatnosci zobowiazan jest
diuzszy od okresu sptywu naleznosci.

Wskazniki rentownosci stuzg do oce-
ny wielkosci zysku osiagnietego z po-
niesionych przez spétke nakfadow.

Wskaznik Zysk netto
rentownosci =

sprzedazy Przychody ze sprzedazy
Wskaznik rentownosci sprzedazy

okresla jaka marze zysku przynosi
dana warto$¢ sprzedazy. Im nizsza
warto$¢ wskaznika, tym wieksza war-
tos¢ sprzedazy musi by¢ zrealizowa-
na dla osiagniecia okreslonej kwoty
zysku. W przedsiebiorstwach o krét-
kim cyklu obrotowym wskaznik ten
jest z reguty duzo nizszy niz w spot-
kach, w ktérych cykl ten jest diugi.

Wskaznik
rentownosci =
aktywow

Zysk netto

Aktywa

Wskaznik rentownosci aktywéw po-
kazuje jak efektywnie firma zarzadza
swoim majatkiem. Im wyzsza war-
tos¢ tego wskaznika, tym korzystniej-
sza jest sytuacja finansowa firmy. i

Tomasz Slagdrski

Siedziba Spotki

00-023 Warszawa

ul. Widok 5/7/9

tel.: (22) 55 68 300, 827 78 84
fax: (22) 827 23 11, 827 35 87
e-mail: market(@kuke.com.pl
http://www.kuke.com.pl

80-890 Gdansk

ul. Diugi Targ 39/40
tel.: (58) 301 39 33
fax: (58) 301 58 I5
e-mail: gdansk(@kuke.com.pl

KU{/(B Korporacja Ubezpieczen Kredytoéw Eksportowych, Spétka Akcyjna

40-093 Katowice

ul. Chopina |

tel./fax: (32) 253 05 28
253 85 09

e-mail: katowice@kuke.com.pl

60-523 Poznan

ul. Dabrowskiego 75/65
tel.: (61) 843 07 43

fax: (61) 843 47 24
e-mail: poznan@kuke.com.pl

50-125 Wroctaw

ul. Swietego Mikotaja
tel.: (71) 783 75 82
fax: (71) 783 75 83
e-mail: wroclaw(@kuke.com.pl




